
Zurück per Fax oder E-Mail an:
HighText Verlag,  +49 (89) 578387-99 / media@hightext.de

Auflage: mindestens 12.300 verbreitete 
Exemplare print sowie online (ONEto- 
ONE.de: ca. 17.500 Unique User/Monat)

Termine: s. Mediadaten 2020, Seite 12

Druckdaten:
Die digitale Druckvorlage für den Wer-
beplatz (PDF/X3 nach ISO 15930-3, 
Auflösung mindestens 300 DPI) schi-
cken Sie bitte spätestens bis zum 
Druckunterlagenschluss per E-Mail an: 
media@hightext.de

Verspätet oder unbrauchbar ein-
treffende Druckunterlagen führen 
nicht zum Rücktritt vom Auftrag. 
Es gelten die AGB des Hightext Ver-
lags für Mediaaufträge in der zum 
Vertragsschluß gültigen Fassung.

Für das Jahr 2020 startet ONEtoONE mit einer redaktionellen Reihe, die die unterschiedlichen 
Regionen und ihre Onlinemarketing-Szene redaktionell beleuchtet. Die einzelnen Sonderteile 
beschäftigen sich mit den Stärken der Unternehmen vor Ort. Dienst leistungs-Unternehmen 
können sich dort mit Advertorials vorstellen und ihre besondere Eignung als Arbeitgeber be-
ziehungsweise als Dienstleister vor Ort zu präsentieren.

Als Teilnehmer profitieren Sie bei dieser Sonderveröffentlichung von ermäßigten Preisen. 
Kunden mit einem Premium-Account erhalten einen zusätzlichen Nachlass.

ONEtoONE Regional-Specials 2020

•  Neben einem redaktionellen Einführungsartikel zusätzlich redaktionell gestalteter Sonderteil 
in der Printausgabe

•  Veröffentlichung des jeweiligen Regional-Specials als Online-Sonderveröffentlichung mit 
langer Standzeit unter ONEtoONE.de/(region)

•  z.B. Format: 1/4 Seite Sonderwerbeform mit Headline, Leistungsbeschreibung (ca. 1.300 An-
schläge), Unternehmenslogo und Kontaktangaben (print) und parallel Veröffentlichung Online

JA, ich will mein Advertorial in den ONEtoONE Regional-Specials präsentieren und 
buche:

��Regio-Sonderpreis 1/4 Advertorial 1.590,- Euro

��Regio-Sonderpreis 1/2 Advertorial 2.490,- Euro

��Digital-/Crossmedia 600,- Euro Aufschlag (entfällt für ONEtoONE Premium Plus Mitglieder)

�•  ONEtoONE Premium Plus Mitglieder erhalten zusätzlich im Digital/Crossmedia-Paket eine 
kostenlose Verknüpfung zu Ihrem Dienstleistereintrag.

Die verfügbaren Ausgaben:

��ONEtoONE 3/2020 - Onlinemarketingstandort München (parallel zur Internet World)

��ONEtoONE 4/2020 - Onlinemarketingstandort Berlin

��ONEtoONE 5/2020 - Onlinemarketingstandort Hamburg (parallel zur OMR)

��ONEtoONE 6/2020 - Onlinemarketingstandort Rhein/Ruhr

��ONEtoONE 7-8/2020 - Onlinemarketingstandort Frankfurt/Rhein-Main

��ONEtoONE 9/2020 - Onlinemarketingstandort Südwest

��ONEtoONE 10/2020 - Onlinemarketingstandort Ostdeutschland

Mehrfachbuchungen mit 15% Kombirabatt 

ONEtoONE Regional-Specials 2020 
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VON PHILIP KOCH

Aufgrund der mittlerweile großen Zahl 
von Kanälen wird es immer schwieri-
ger, die Zielgruppe mit der richtigen 
Methode zu erreichen. Marketing-Ver-
antwortliche werbetreibender Unter-
nehmen stehen vor stetig wachsenden 
Herausforderungen. Spezialisierte Dia-
logmarketing-Dienstleister, die Unter-
nehmen bei der Kundengewinnung und 
Kundenbindung unterstützen, werden 
immer wichtiger.

Customer-Journey-Analyse, Data 
Mining, Touchpoint-Marketing, Big 
Data, Adressmanagement, E-Mail-
Marketing, Kampagnenmanagement, 
Systemmailing, Postzustellung oder 
Kundenservice sind einige der Key-
words, die für einen nachhaltigen Kun-
dendialog  relevant sind. 

Im aktuellen Dienstleister-Special 
präsentieren Anbieter ihre Lösungs-
möglichkeiten und Services für das 
perfekte Dialogmarketing.

 onetoone.de

Der Dialog über 
alle Kanäle
Marketing Wir präsentieren Top-Dienstleister, 
die Unternehmen bei den Herausforderungen im 
Dialogmarketing unterstützen

er schon einmal selbst eine 
Printmailing-Kampagne um-
gesetzt hat, weiß: Der Weg in 

die Briefkästen und in die Herzen der 
Empfänger kann zeitraubend und be-
schwerlich sein. Die Briefodruck Fülle 
KG macht das gezielte Anschreiben 
von Kunden und Interessenten endlich 
einfach. Erfolgreiches Dialogmarketing 
bleibt nicht mehr länger nur Marketing-
Cracks vorbehalten.

„Systemmailings mit Geling-Ga-
rantie“ heißen die Sofort-Lösungen 
aus dem Hause Briefodruck – und 
die sparen vor allem eines: Zeit. Die 
langwierige Entwicklungsphase einer 
passenden Mailing-Form entfällt. Statt-
dessen stehen über 80 verschiedene 
Mailing-Varianten sofort zur Wahl. 
Und es werden stetig mehr. 

Auch die Budget-Planung beschleu-
nigt sich mit den Systemmailings. Die 

Preise lassen sich online sofort kalku-
lieren – inklusive Portokosten. Mit den 
vorgefertigten Mailingkonzepten ent-
fällt auch das Risiko von postalischen 
Fehltritten. Wie groß und wie schwer 
eine Sendung sein darf und was bei der 
Gestaltung alles zu beachten ist, spielt 
bei den Systemmailings kaum noch eine 

Rolle für die Nutzer. Detaillierte Layout-
Vorlagen informieren über alles, was zu 
beachten ist.  

Dass die erstellten Druckdaten 
stimmen, stellt Briefodruck beim Profi-
Check sicher, was nur eine der vielen 
kostenlosen Service-Leistungen ist, die 
als Geling-Garantie zum Lieferumfang 

jedes Systemmailings gehören. Vor allem 
die persönliche Rundum-Betreuung 
überrascht viele Kunden immer wieder.

Briefodruck kümmert sich um alles 
– vom Druck bis hin zur Übergabe an die 
Post. Der Versand erfolgt zum günstigs-
ten Porto-Tarif und zum gewünschten 
Termin, damit die Mailings pünktlich 
bei den Empfängern eintreffen. 

Als hilfreiches Werkzeug für Wer-
ber gibt Briefodruck regelmäßig den 
Mailingkatalog® heraus. Enthalten 
sind die besten Systemmailings sowie 
seitenweise hilfreiche Tipps und Tricks 
für erfolgreiches Dialogmarketing. Auf 
www.briefodruck.de/mailingkatalog ist 
der Katalog kostenlos erhältlich. 

Schneller im Briefkasten – 
mit den Systemmailings

Briefodruck Fülle KG
Fuchstalstraße  8
07570 Wünschendorf
T 036603/84318 
info@briefodruck.de
www.briefodruck.de

W

 80 Systemmailings im Mailingkatalog® – gratis erhältlich auf briefodruck.de/mk

ONE to ONE 01/18, 27. Dezember 201726

AUER POSTAL NETWORK 
ist Ihr moderner Logistik-
spezialist für die Zustellung 

von Mailings mit mehr als 50 Jahren 
Erfahrung. Als Tochter der Bauer Media 
Group – eines der führenden Medien-
häuser weltweit – versendet BPN nicht 
nur die eigenen Abonnements, sondern 
stellt seinen Zustellservice auch Kunden 
anderer Branchen zur Verfügung.

 Kostengünstig, persönlich und 
schnell: BPN versendet deutschlandweit 
an mehr als 32 Millionen Haushalte und 
bietet neben attraktiver Portoersparnis 
und kundenorientiertem Service auch 
die taggenaue Zustellung am Wunsch-
termin. Als führender Postdienstleister 
mit eigener Zustellstruktur befördert 
BPN jedes Jahr mehr als 140 Millionen 
Sendungen für namhafte Kunden aus 
den Branchen Medien, Versandhandel, 
Fundraising, Finanzen und Versicherun-
gen, Industrie und Tourismus.

Unser Produkt flexMAIL
Sie möchten Dialogpost an Privat- oder 
Geschäftskunden verschicken? Mit dem 
Produkt flexMAIL bietet Ihnen BPN ein 
Versandprodukt für Briefe, Kataloge, Mai-
lings und Warenproben an. Dabei haben 
Sie absolute Format- und Gestaltungs-
freiheit, da die Abrechnung des Portos 
nur nach Gewicht erfolgt – Hauptsache, 
es passt in den Briefkasten! 

Ihr Partner für die taggenaue 
Zustellung von Dialogpost!

Bauer Vertriebs KG
BAUER POSTAL NETWORK
Nadja Giannogonas
Teamleitung Sales
Meßberg 1, 20086 Hamburg
T +49 (0)40 3019 – 80 40
info@bauer-postal-network.de
www.bauer-postal-network.de

B

eit knapp 20 Jahren am 
Markt, bietet die Agentur-
gruppe heute mit sechs Toch-

terunternehmen und über 50 Mitar-
beitern an den Standorten Ditzingen, 
Hamburg, München, Leverkusen und 
Manila alle Prozess-Schritte für Neu-
kundengewinnung und Bestands-
kundenoptimierung aus einer Hand.

Ihr Weg zu mehr Conversion
Analyse // Strategie // Konzeption // 
Kreation // Technologie // Umsetzung 
// Produktion // Aussteuerung // Erfolgs-
kontrolle

Unser Versprechen
Sie profitieren von der intensiven 
Vernetzung aller Komponenten und 
unseren interdisziplinären Teams. 
Wir schaffen technologiegetriebene 
Innovationen und setzen auf höchste 

Standards im Datenschutz mit Fokus 
auf der EU-DSGVO.

Die Adresse für Dialog 4.0
Sprechen Sie uns an, wir zeigen Ihnen 
Ihre Perspektiven!

Bereit für die Zukunft 
im Dialogmarketing?

a+s DialogGroup GmbH
Stuttgarter Straße 41
71254 Ditzingen
Ihr Kontakt:
Kai-Uwe Hesse
T +49 7156 425 84-00
F +49 7156 425 84-90
contact@as-dialoggroup.de
www.as-dialoggroup.de

S
USTRIAN POST Internatio-
nal bietet flexible Versand-
lösungen für Geschäftspost, 

Mailings, Kataloge und Warenversand. 
Als einer der größten Anbieter am deut-
schen Postmarkt sind wir für Business-
kunden der Partner mit Know-how, 
Qualität und Zuverlässigkeit.

Nationaler Versand 
Für Mailings und Kataloge sind wir in 
Deutschland der Spezialist. Als Quali-
tätsanbieter unterstützen wir zusam-
men mit unserem Netzwerk aus erfah-
renen Partnern deutsche Unternehmen 
mit unseren Versandlösungen. Unser 
Erfolgsfaktor: eine verlässliche und 
planbare Zustellung.

Internationaler Versand 
Für den Versand in über 200 Länder 
kooperieren wir mit zahlreichen Län-
derpostgesellschaften und greifen auf 

das gesamte Distributionsnetzwerk der 
Österreichischen Post AG zu. 
Durch langjährige Erfahrung und das 
Wissen um länderspezifische Beson-
derheiten entwickeln wir für den Be-
darf eines Kunden immer die optimale 
Lösung aus Versand und Zusatzservices.

Porto sparen
Durch ein maßgeschneidertes Leistungs-
paket können je nach Versandlösung 
deutliche Einsparungen erzielt werden. 
So sind wir z. B. im Bereich internatio-
nale Geschäftspost der günstigste An-
bieter in Deutschland. 

Ihre Post für nationale und 
internationale Lösungen
A

AUSTRIAN POST 
International Deutschland GmbH
Heinemannstr. 11–13, 53175 Bonn
+49 (0)228 932 949 0
info@austrianpost.de
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bo-Modelle, ob klassisch oder 
digital, garantieren langfris-
tige Kundenbeziehungen und 

kalkulierbare Profits. Entscheidend für 
den Geschäftserfolg ist Exzellenz beim 
Produkt, Service, Abo-Management und 
Fulfillment.

dialogplus ist eine BurdaDirect- 
Marke und bietet als erfahrener Full-Ser-
vice-Partner eine optimale Verzahnung 
aller Stufen der Wertschöpfungskette 
im Kundenlebenszyklus. Vom Dialog-
marketing über E-Commerce-Lösungen, 
analytisches CRM, Customer Care, Lo-
gistiklösung bis hin zum Zahlungsver-
kehr und Inkasso werden alle Leistungs-
module maßgeschneidert angeboten.

Auftraggebern stehen spezialisierte 
Marketing- und Service-Teams zur Seite, 
die sich auf die jeweiligen Produkte und 
Zielgruppen konzentrieren. Mit mehr-
stufigen, crossmedialen Kampagnen 
generiert dialogplus mehrere hundert-
tausend Neukunden pro Jahr. Unsere 

Kunden profitieren dabei von erfolgs-
abhängigen Vergütungsmodellen.

  
In den Customer Happiness Teams 

werden Abonnenten mittels einer 360°-
Sicht in allen Bereichen des Kunden-
service betreut. Von der Produkt-, Ser-
vice- und Technik-Information über die 
Bestellung, Lieferung und Abrechnung 
bis hin zur Beschwerde- und Storno-
bearbeitung stehen alle gewünschten 
Module zur Verfügung.

Exzellenz im Abo-Commerce  

dialogplus
Manfred Huber
Senior Sales Manager 
Dialogmarketing
Phone +49 781 84-6230
E-Mail: manfred.huber@burda.com   
www.burdadirect.com 
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Beispiel  1/4 Advertorial

Beispiel  1/2 Advertorial


